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La Junta General de Accionistas
de Grupo Interoleo aprueba unas

cuentas anuales de 2022 historicas,
con una facturacion de 224,6 millones
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Grupo Interoleo se consolida entre las
100 mayores empresas de Andalucia

Grupo Interoleo refuerza su linea ascendente consolidandose
entre las 100 empresas andaluzas con mayor facturacion, con
una cifra récord de 224,6 millones de euros a lo largo del afio
2022. Pero, ademas, reforzamos la posicion entre las 5 em-
presas de Jaén en facturacion y el tercer grupo mas grande de
Andalucia en concentracién de la oferta de aceite de oliva, de-
mostrando una considerable eficacia en la gestion y el sistema
de comercializacion de aceite de oliva.

Grupo Interéleo ha comercializado 57.000 toneladas de aceite
de oliva, y ha obtenido una facturacién global récord de 224,6
millones de euros, lo que supone un incremento del 10% res-
pecto al afio anterior. Nuestras exportaciones han alcanzado
casi los 100 millones de euros. Estos resultados son fruto del
esfuerzo colectivo de nuestros socios, trabajadores y clientes,
que han confiado en nuestro modelo de negocio basado en la
calidad, la transparencia y la rentabilidad.

Son unos datos que, igualmente, nos permiten mantener la
linea de crecimiento sostenido que llevamos desde nuestra
fundacion, en 2009, y refuerzan nuestra estrategia de poten-
ciar la estructura de empresa en base a un modelo de concen-
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tracion de la oferta en empresas con dimensién como el Unico
camino viable para mejorar la renta de nuestros agricultores.
Asimismo, queda claro que el modelo de central de compras y
de ventas funciona y asi se aumenta la rentabilidad de nues-
tros socios, no solo con unos mejores precios de venta, sino
también con una notable disminucion de los costes de produc-
cion a los que tendrian que hacer frente de forma individuali-
zada.

El resto de areas de la empresa aumentan también su rele-
vancia dentro de la cifra de negocio, habiendo multiplicado por
3 su facturacion en los ultimos 5 afios alcanzando los 10,2 mi-
llones de euros, es decir, un 5% de de la facturacion total del
grupo. Areas de negocio como la centralizacion de compras
mediante la plataforma SUCA han triplicado su relevancia pa-
sando de 2.8 millones de euros a 9.1 millones en 2022, o
areas como la comercializacion de envasado con la marca In-
teroleo pasando de 75.000 euros a cerca del millon de euros
(x13) gracias a la apuesta constante que han asumido los so-
cios del grupo y el gran trabajo realizado por el equipo de in-
ternacionalizacion.

Eso si, la comercializacion de aceite de oliva es la actividad
principal de Grupo Interéleo, y en 2022 volvimos a demostrar
nuestra solvencia y competitividad en este ambito, al comer-
cializar 57.000 toneladas de aceite de oliva. Ademas, hemos
mantenido un nivel de ventas superior a las 50.000 toneladas
durante los Ultimos cuatro afios, lo que refleja nuestra capaci-
dad para adaptarnos a las fluctuaciones del mercado y satisfa-
cer la demanda de nuestros clientes. Estos datos confirman
nuestro liderazgo como grupo comercializador de aceite de
oliva en Espafia y en el mundo, y nos animan a seguir traba-
jando para ofrecer un producto de calidad y rentable para
nuestros socios.
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El sector olivarero esta inmerso en continuos cambios a los
que agricultores, cooperativas y almazaras tienen que adap-
tarse para garantizar el futuro. Una situacién econémica mun-
dial diferente motivada por la guerra en Ucrania y una grave
sequia cuyos efectos no solo se estan reflejando en la actuali-
dad, sino que pueden determinar los proximos afios en la pro-
duccion y comercializacion del aceite de oliva, hacen mas
necesario que nunca un analisis riguroso y exhaustivo sobre el
futuro de la olivicultura, que para Grupo Interéleo debe ser,
irremediablemente, eficiente, sostenible y tecnoldgica.

De ahi que Grupo Interdleo se haya unido a Balam y a San-
tander Agro para organizar una interesante jornada el proximo
13 de septiembre en Ferias Jaén donde abordar como tiene
que afrontar el sector olivarero el futuro que se le presenta. El
evento se desarrollara entre las 10 y las 14 horas y en él estan
previstas varias ponencias y una mesa redonda. De esta ma-
nera, la primera conferencia correra a cargo de José Luis Vaca
(director de Sostenibilidad) y Juan Carlos Cafasveras (Des-

arrollo de Negocio), que hablaran sobre “Sultana y Cultiva
Carbono, la evolucion del olivar esta aqui”.

Después se presentara el acuerdo entre Santander Agro y
Grupo Interoleo, a cargo de José Antonio Lara (responsable
territorial Agro en Andalucia del Grupo Santander). Para termi-
nar la jornada se ha organizado una mesa redonda en la que
se hablara sobre la realidad de la transformacion eficiente y
sostenible del sector olivarero. Las voces expertas que anali-
zaran ese futuro son Juan Gadeo, presidente de Grupo Interd-
leo; Pedro Navarro, director de Balam Crops; y José Antonio
Lara, responsable territorial Agro Andalucia de Santander.
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La olivicultura que viene:

eficiente, tecnologica,
sostenible y con créditos
de carbono.
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Balam Agriculture vende los primeros
créditos de carbono en olivar

Agricultura regenerativa, agricultura de conservacion y agricul-
tura de carbono son términos que estan ganando importancia
en los foros agricolas. En los tres casos, se trata de practicas
de gestion agricola que buscan restaurar la fertilidad y las ca-
racteristicas del suelo, protegerlo contra la erosion y la degra-
dacion, aumentar la actividad biolgica, mejorar los niveles de
materia organica y promover la captura y absorcion, asi como
el almacenamiento a largo plazo de carbono. Estas practicas
también ayudan a los cultivos a adaptarse mejor a los efectos
del cambio climatico.

Con el objetivo de promover e incentivar la adopcion de estas
practicas, la empresa afincada en Villafranca de Cérdoba, en
la comarca del Alto Guadalquivir, Balam Agriculture ha des-
arrollado un programa pionero para acercar a los agricultores
a los mercados voluntarios de carbono mediante la generacion
de créditos de carbono de alto valor, que cuentan con todas
las garantias necesarias para su comercializacion.

El programa desarrolla proyectos en los que se agrupan agri-
cultores que se comprometen a incorporar y mantener nuevas
practicas en sus explotaciones en el sentido de reducir las
emisiones 0 aumentar la absorcion de carbono.

En enero de 2023, se registrd el primer proyecto de absorcion

de carbono y reduccion de emisiones del Programa Cultiva
Carbono. Este proyecto, llevado a cabo en la finca El Valen-
ciano, en Carmona (Sevilla), ha absorbido mas de 3.000 tone-
ladas de CO2eq en los ultimos cinco afios y se espera que
retire un total de 10.500 toneladas de CO2eq de la atmosfera
en los préximos 10 afios. Ademas, gracias a las practicas de
agricultura de carbono implementadas, la finca podra reducir
entre un 20% y un 30% sus emisiones derivadas del manejo y
los insumos aplicados.

El hito més destacado no es sélo el registro del proyecto, sino
que los créditos de carbono generados y puestos a la venta en
los mercados voluntarios han despertado un gran interés y ya
se estan vendiendo a valores superiores a la media europea
de créditos de absorcion, como los provenientes de proyectos
de reforestacion, que se sitian alrededor de los 35 euros por
crédito.

El proyecto esta registrado bajo el estandar Trinity Natural Ca-
pital Markets, siendo generado por el equipo de Balam Agricul-
ture mediante tecnologias cientificas y técnicas de calculo de
tipo Tier2 y Tier3 desarrolladas por Trinity AgTech, basadas en
factores y modelos del dltimo panel del IPCC (2019).



