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7 de junio.- Grupo Interdéleo aumenta, afio tras afio, su volu- nuestro cliente final, nos hace trabajar con certificado block-
men de facturacion y clientes que demandan aceite de oliva chain, lo que confiere al AOVE que vendemos en mercados
virgen extra envasado. Especialmente llamativo es el incre- nacionales e internacionales una mjuestra mas de seguridad
mento en exportaciones. Los ’ »~ < alimentaria. En esa linea, trabaja-

datos que maneja el responsable
del Departamento de Export, llde-
fonso Chiachio, no dejan lugar a
dudas: en el afio 2022, el Grupo
vendio 380.000 unidades y en
2023 fueron mas de 429.000 bo-
tellas. Ese aumento porcentual ha
seguido también en 2024, ya que
en el primer semestre Grupo Inte-
réleo ha alcanzado las 240.000
unidades vendidas, lo que nos
hace confiar en alcanzar las
500.000 botellas a finales de afio.
En estas cifras destaca que el
principal volumen de venta se en-
cuentra en la exportacion, sobre
todo a paises de Iberoamérica, si
bien el Grupo consolida de una
forma constante las ventas en el
mercado nacional con grandes
empresas de distribucion alimen-
taria como es Unica Group. Asi-
mismo, colaboramos con

mos para potenciar la marca Oli-
vares Vivos como filosofia de
promocion.

La coyuntura de precios en esta
campafia han mejorado los valo-
res conseguidos para nuestro
Grupo y, por supuesto, para nues-
tros socios, pero segun las previ-
siones que maneja nuestro

| Departamento de Export, las cifras
" de volumen podian ser mejores
respecto a la demanda latente. La
¢ constancia en nuestro trabajo, de
' una forma mas profesionalizada,
esta dando sus frutos y, de asi,
estamos muy cerca de cerrar ce-
rrar exportaciones de aceite de
oliva virgen extra envasado a Pa-
nama, Guatemala y Ecuador. Res-
pecto a la venta a granel
especializado, Grupo Interéleo
mantiene negociaciones con ex-
portadores de Estados Unidos y
empresas de formacion como China, paises en los que ya
Agrifood, donde la marca Intero- hemos tenido resultados muy po-
leo AOVE ha llegado hasta los salones de la embajada de Es-  sitivos y satisfactorios. Junto con Extenda, trabajamos en una
pafia en Roma. Ademas, nuestro compromiso por la nueva campana de captacion de nuevos clientes y refuerzo de
excelencia y por obtener la mayores garantias de calidad para  lazos comerciales en paises de Iberoamérica.




Grupo Interoleo destaca el asesoramiento técnico
para obtener unos aceites de la maxima calidad

12 de junio. La responsable del Departa-
mento de Asesoramiento al Socio de
Grupo Inter6leo, Mariela Valdivia, ofreci6
una ponencia en el centro Venta del
Llano del Ifapa en Jaén. Lo hizo dentro
de la “Jornada de cata: factores tecnol6-
gicos: defectos y atributos positivos que
afectan a la calidad del aceite de oliva
virgen”. En su intervencion, analizo, pre-
cisamente, los afactores tecnolégicos
que afectan a los aspectos sensoriales
en la gestion de una bodega.

Mariela Valdivia respondi6 a dos pregun-
tas fundamentales: ;Cédmo gestiona
Grupo Interoleo la calidad del aceite de
sus socios? y ¢,como se le da valor a los
depdsitos de las cooperativas y almaza-
ras que componen la bodega de la gran
familia que conforma Interdleo?

Las respuestas que le dio la responsable del Departamento de
Asesoramiento al Socio de Grupo Interdleo a los participantes
en la jornada fueron simples en el fondo, pero muy complejas
en la forma. Al respecto, aseguré que se necesita saber per-
fectamente como se han producido esos aceites, y qué carac-
teristicas tienen, tanto sensoriales como fisico quimicas, para
dar un vayor valor productivo y econdmico a la calidad. Asi-
mismo, considerd fundamental un aspecto técnico: tener en
cuenta la evolucion de esos aceites de oliva con el tiempo. De
ahi que destacara la labor de asesoramiento continuado que
hace Interdleo con el objetivo de valorizar las producciones de
aceite de cara a los clientes finales.
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13 de junio. El gerente de Grupo Interéleo, Esteban Momblan,
intervino con una interesante ponencia en las primeras jorna-
das técnicas organizadas por uno de nuestros socios, Alma-
zara La Loma, que produce el prestigioso aceite de oliva
virgen extra Castillo de Canena. Unas jornadas que se cele-
braron en el Restaurante Aguas Blanquillas, en Torreperogil,
en las que, ademas de Esteban Momblan, intervinieron Maca-
rena Sanchez, gerente de Almazaras Federadas de Espafia;
Gabriel Beltran, investigador del centro Ifapa Venta del Llano;
y Mariela Chova, directora de Produccion y Calidad de Alma-
zara La Loma. Alo largo de su ponencia, el gerente de Grupo

ralalomauna de las fundadoras €n 2,009}
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- Cooperativas o

« Coexistencia oe Almazaras Industriales ¥ SOC.

+ 31 socios producteres (21 cooperativasy 10 almazaras)
« Jaén, Cordoba) Granada, Malaga, Ciudad Real y Badajoz.

+ Concentracion de la oferta para la gestion profesionalizads
producciones de [os socios. Adaptacion al mercado y4&4€ _-—

* Mas de 200imillones de € de

e “Apesar deestas ciffos |

Interéleo realizé un analisis riguroso y profundo sobre el pa-
sado, el presente y, sobre todo, el futuro del sector olivarero.
En este sentido, destaco la importancia de una gestion profe-
sionalizada en el sector para conseguir la mayor rentabilidad
posible del aceite de oliva producido para los olivareros. Ade-
mas de desgranar qué es Grupo Interoleo, Esteban Momblan
expuso cémo el analisis de los mercados, tanto nacionales e
internacionales, en un mundo globalizado como el actual, es
una clave fundamental para saber qué pasos hay que dar de
cara al objetivo marcado: conseguir una buena comercializa-
cion del aceite de oliva producido.
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INTEROLEO PICUAL JAEN S.A.

J u n ta G e n e ra I Al amparo del articulo 173 LSC y 17 de los Estatutos, el Consejo
de Administracién convocaa JUNTA GENERAL DE ACCIONISTAS con

cardcter Ordinario de la mercantil INTEROLEO PICUAL JAEN S.A., con
domicilio social en Mengibar (Jaén), en el Parque Tecnolégico GEOLIT,

n |
CTSA 1, C/ Sierra Morena 11, a celebrar en la sede de la sociedad el
e cc I o n Is as préximo Martes dia 25 de Junio de 2.024 a las 17:30 horas en
u Unica convocatoria, al objeto de tratar el siguiente Orden del Dia:
1.- Informe del Presidente.

n n
% tudio y aprobacion, en su caso, de las cuentas anuales del
, ejercicio 2.023.

3.- Aprobacién, en su caso, de la propuesta de distribucién de
resultados del ejercicio 2.023.

4.- Designacion de nuevos representantes personas fisicas de los
socios que asi lo han solicitado.

5.- Propucsta de adquisicién de la totalidad del paquete accionarial del
socio Explotacién Bafién, S.A., socio en liquidacién.

6.- Ruegos y Pregunta
7.- Lectura y aprobacion, si procede, del acta de la presente reunién.

o

*Se hace constar el derecho que corresponde a todos los sacios,
desde la fecha de la convocatoria, a obtener de la sociedad, de forma
inmediata y gratuita, los documentos econémicos gue han de ser
sometidos a la aprobacién de la misma, asi como, ensu caso, el informe
de gestién y el informe del auditor de cuentas.

Descarga nuestra
app (android l iOS) En Mengibar a 20 de Mayo de
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