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Grupo Interóleo aumenta exportaciones
de aceite de oliva virgen extra envasado
7 de junio.- Grupo Interóleo aumenta, año tras año, su volu-
men de facturación y clientes que demandan aceite de oliva
virgen extra envasado. Especialmente llamativo es el incre-
mento en exportaciones. Los
datos que maneja el responsable
del Departamento de Export, Ilde-
fonso Chiachio, no dejan lugar a
dudas: en el año 2022, el Grupo
vendió 380.000 unidades y en
2023 fueron más de 429.000 bo-
tellas. Ese aumento porcentual ha
seguido también en 2024, ya que
en el primer semestre Grupo Inte-
róleo ha alcanzado las 240.000
unidades vendidas, lo que nos
hace confiar en alcanzar las
500.000 botellas a finales de año.
En estas cifras destaca que el
principal volumen de venta se en-
cuentra en la exportación, sobre
todo a países de Iberoamérica, si
bien el Grupo consolida de una
forma constante las ventas en el
mercado nacional con grandes
empresas de distribución alimen-
taria como es Única Group. Asi-
mismo, colaboramos con
empresas de formación como
Agrifood, donde la marca Interó-
leo AOVE ha llegado hasta los salones de la embajada de Es-
paña en Roma. Además, nuestro compromiso por la
excelencia y por obtener la mayores garantías de calidad para

nuestro cliente final, nos hace trabajar con certificado block-
chain, lo que confiere al AOVE que vendemos en mercados
nacionales e internacionales una mjuestra más de seguridad

alimentaria. En esa línea, trabaja-
mos para potenciar la marca Oli-
vares Vivos como filosofía de
promoción.
La coyuntura de precios en esta
campaña han mejorado los valo-
res conseguidos para nuestro
Grupo y, por supuesto, para nues-
tros socios, pero según las previ-
siones que maneja nuestro
Departamento de Export, las cifras
de volumen podían ser mejores
respecto a la demanda latente. La
constancia en nuestro trabajo, de
una forma más profesionalizada,
está dando sus frutos y, de así,
estamos muy cerca de cerrar ce-
rrar exportaciones de aceite de
oliva virgen extra envasado a Pa-
namá, Guatemala y Ecuador. Res-
pecto a la venta a granel
especializado, Grupo Interóleo
mantiene negociaciones con ex-
portadores de Estados Unidos y
China, países en los que ya
hemos tenido resultados muy po-

sitivos y satisfactorios. Junto con Extenda, trabajamos en una
nueva campaña de captación de nuevos clientes y refuerzo de
lazos comerciales en países de Iberoamérica.
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Grupo Interóleo destaca el asesoramiento técnico
para obtener unos aceites de la máxima calidad
12 de junio. La responsable del Departa-
mento de Asesoramiento al Socio de
Grupo Interóleo, Mariela Valdivia, ofreció
una ponencia en el centro Venta del
Llano del Ifapa en Jaén. Lo hizo dentro
de la “Jornada de cata: factores tecnoló-
gicos: defectos y atributos positivos que
afectan a la calidad del aceite de oliva
virgen”. En su intervención, analizó, pre-
cisamente, los afactores tecnológicos
que afectan a los aspectos sensoriales
en la gestión de una bodega. 
Mariela Valdivia respondió a dos pregun-
tas fundamentales: ¿Cómo gestiona
Grupo Interóleo la calidad del aceite de
sus socios? y ¿cómo se le da valor a los
depósitos de las cooperativas y almaza-
ras que componen la bodega de la gran
familia que conforma Interóleo? 
Las respuestas que le dio la responsable del Departamento de
Asesoramiento al Socio de Grupo Interóleo a los participantes
en la jornada fueron simples en el fondo, pero muy complejas
en la forma. Al respecto, aseguró que se necesita saber per-
fectamente cómo se han producido esos aceites, y qué carac-
terísticas tienen, tanto sensoriales como físico químicas, para
dar un vayor valor productivo y económico a la calidad. Asi-
mismo, consideró fundamental un aspecto técnico: tener en
cuenta la evolución de esos aceites de oliva con el tiempo. De
ahí que destacara la labor de asesoramiento continuado que
hace Interóleo con el objetivo de valorizar las producciones de
aceite de cara a los clientes finales.
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El gerente de Grupo Interóleo aborda la 
importancia de una gestión profesionalizada
para obtener la mayor rentabilidad del aceite
13 de junio. El gerente de Grupo Interóleo, Esteban Momblán,
intervino con una interesante ponencia en las primeras jorna-
das técnicas organizadas por uno de nuestros socios, Alma-
zara La Loma, que produce el prestigioso aceite de oliva
virgen extra Castillo de Canena. Unas jornadas que se cele-
braron en el Restaurante Aguas Blanquillas, en Torreperogil,
en las que, además de Esteban Momblán, intervinieron Maca-
rena Sánchez, gerente de Almazaras Federadas de España;
Gabriel Beltrán, investigador del centro Ifapa Venta del Llano;
y Mariela Chova, directora de Producción y Calidad de Alma-
zara La Loma. A lo largo de su ponencia, el gerente de Grupo

Interóleo realizó un análisis riguroso y profundo sobre el pa-
sado, el presente y, sobre todo, el futuro del sector olivarero.
En este sentido, destacó la importancia de una gestión profe-
sionalizada en el sector para conseguir la mayor rentabilidad
posible del aceite de oliva producido para los olivareros. Ade-
más de desgranar qué es Grupo Interóleo, Esteban Momblán
expuso cómo el análisis de los mercados, tanto nacionales e
internacionales, en un mundo globalizado como el actual, es
una clave fundamental para saber qué pasos hay que dar de
cara al objetivo marcado: conseguir una buena comercializa-
ción del aceite de oliva producido.
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Próximos eventos de Grupo Interóleo

Olive Oil World Congress. Madrid, 26-28 junio
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